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Description : 

Prsentation de l'diteurRfrencement et web - marketing ne suffisent pas !Quels qu'aient t les efforts de 
promotion et de rfrencement, l'internaute qui atterrit enfin sur un site risque fort de repartir aussitt... 

Comment se mettre dans la peau de l'internaute pertinent, le retenir, le convaincre et le fidliser ? Comment 
identifier les obstacles susceptibles de le dcourager de passer l'action ? Pour y parvenir, tout concepteur de 
site doit acqurir les rudiments d'un savoir-faire marketing et commercial.Convaincre ses visiteurs de passer 

l'action des techniques la porte de tout webmestre- Concevez votre offre et votre modle conomique pour 
convaincre vos visiteurs - Augmentez le succs de votre site web sans dpenser plus en publicit ! - Pensez 

l'architecture de votre site pour en amliorer le taux de conversion - Respectez les conventions d'ergonomie et 
prvenez les dsirs des internautes - Matrisez Google Analytics et dtectez les freins la conversion - Configurez 

l'Optimiseur de sites Google et lancez des campagnes de testCe livre vous guidera dans l'audit des 
performances de votre site. Pour que vos visiteurs passent l'action et deviennent des clients fidles, utilisez les 

derniers outils et techniques et laissez votre site les convaincre... votre place ! qui s'adresse cet ouvrage ?- 
Aux webmestres, rdacteurs et dveloppeurs web - Aux entrepreneurs du Web et e-commerants prsents et 

futurs - Aux chefs de projet web et architectes de l'information - Aux agences web, chargs de marketing et 
responsables de communication.Prface de Pierre Kosciusko-MorizetPrsentation de l'diteurRfrencement et 

http://f3db.com/pub/links.php?id=B005SRRHMO


web - marketing ne suffisent pas !Quels qu'aient t les efforts de promotion et de rfrencement, l'internaute qui 
atterrit enfin sur un site risque fort de repartir aussitt... Comment se mettre dans la peau de l'internaute 
pertinent, le retenir, le convaincre et le fidliser ? Comment identifier les obstacles susceptibles de le 

dcourager de passer l'action ? Pour y parvenir, tout concepteur de site doit acqurir les rudiments d'un savoir-
faire marketing et commercial.Convaincre ses visiteurs de passer l'action des techniques la porte de tout 

webmestre- Concevez votre offre et votre modle conomique pour convaincre vos visiteurs - Augmentez le 
succs de votre site web sans dpenser plus en publicit ! - Pensez l'architecture de votre site pour en amliorer le 

taux de conversion - Respectez les conventions d'ergonomie et prvenez les dsirs des internautes - Matrisez 
Google Analytics et dtectez les freins la conversion - Configurez l'Optimiseur de sites Google et lancez des 
campagnes de testCe livre vous guidera dans l'audit des performances de votre site. Pour que vos visiteurs 
passent l'action et deviennent des clients fidles, utilisez les derniers outils et techniques et laissez votre site 
les convaincre... votre place ! qui s'adresse cet ouvrage ?- Aux webmestres, rdacteurs et dveloppeurs web - 

Aux entrepreneurs du Web et e-commerants prsents et futurs - Aux chefs de projet web et architectes de 
l'information - Aux agences web, chargs de marketing et responsables de communication.Prface de Pierre 

Kosciusko-MorizetBiographie de l'auteurIngnieur et diplm d'HEC Paris, Serge Roukine est le fondateur de la 
place de march Codeur/com qui fdre des dveloppeurs freelances. Entrepreneur et consultant, il oeuvre au 

sein de sa socit Eficiens au service des entreprises dsirant amliorer la performance conomique de leurs sites 
web, et intervient en outre comme formateur et confrencier. 


